
UMOWA WSPÓŁPRACY 
zawarta w dniu 

pomiędzy:

Zakupy Do Domu Sp. z o.o. z siedzibą w Poznaniu (60 – 594) przy ul. Dąbrowskiego 191, wpisaną do 
Rejestru Przedsiębiorców – Krajowego Rejestru Sądowego przez Sąd Rejonowy Poznań – Nowe 

Miasto i Wilda w Poznaniu, Wydział VIII Gospodarczy - Krajowego Rejestru Sądowego pod numerem 
KRS 0000376570, reprezetowaną Przez Tomasza Krobskiego – Prezesa Zarządu, zwaną w dalszej 

części umowy B2B Deal

A

NAZWA FIRMY:         NIP: 

ADRES: 

OSOBA KONTAKTOWA:  TEL.: 
FAX: 

ADRES E-MAIL:      

zwaną dalej Zleceniodawcą



OGÓLNE WARUNKI UMOWY O WSPÓŁPRACY
§1

Przedmiot umowy
1. Przedmiotem Umowy jest zapewnienie przez   B2B Deal  pośrednictwa w sprzedaży oferty 

Zleceniodawcy w pakiecie SUPERDEAL, o której mowa w §. 2 poniżej, świadczonej poprzez 
jej  zamieszczenie  na  platformie  (stronie  internetowej)  B2bdeal.pl,  do  której  w  całości 
przysługują prawa B2B Deal  (dalej:  „Platforma”).  Usługi  świadczone będą według zasad 
funkcjonowania Platformy,  sformułowanych  w  regulaminie  dostępnym  na 
http://b2bdeal.pl/info/10/regulamin.htm  l   (dalej: „Regulamin”) stanowiącym załącznik nr 1 
do niniejszej umowy.

2. Oferta  Zleceniodawcy skierowana  dla  użytkowników  Platformy  (dalej:  „Użytkownicy”) 
dotyczy kampanii reklamowych (dalej: „Oferta”).

3. Zleceniodawca oświadcza, że oferta B2B Deal jest zgodna z zakresem usług świadczonych 
przez niego. 

4. B2B Deal oświadcza, że posiada możliwości techniczne i organizacyjne umożliwiające mu 
wykonanie usług na warunkach w niej określonych na rzecz Zleceniodawcy, .

§2
Sprzedaż Oferty Zleceniodawcy za pośrednictwem Platformy

1. W  przypadku  przyjęcia  Oferty Zleceniodawcy przez  Użytkownika  Platformy  w  sposób 
zgodny  z  Regulaminem,  B2B  Deal  wykorzystując  narzędzia  informatyczne  Platformy 
wygeneruje  na  rzecz  Użytkownika dokument na okaziciela  (dalej:  „Voucher”)  oznaczony 
indywidualnym  numerem  PIN,  uprawniający  Użytkownika  do  skorzystania  z  Oferty 
Zleceniodawcy.

2. Za  treść  i  formę  Oferty  uprzednio  zaakceptowaną  przez  Zleceniodawcę odpowiada 
Zleceniodawca.  Oferta  jest  publikowana  na  Platformie  w  okresie  indywidualnie 
uzgodnionym przez Strony, lecz nie dłuższym 1 miesiąc. W przypadku upływu terminu, o 
którym mowa w poprzednim zdaniu Zleceniodawca może w formie elektronicznej wysłanej 
przez osobę, o której mowa w § 6, zlecić B2B DEAL dalszą publikację jego oferty na kolejne 
30 dni.

3. Zleceniodawca ma obowiązek każdorazowo przed publikacją swojej oferty szczegółowo się z 
nią zapoznać na platformie zakupów grupowych B2Bdeal.pl przy użyciu Panelu Partnera z 
indywidualnie przypisanym loginem oraz hasłem dostępu. 

§ 3 
Obowiązki B2B Deal

1. Do obowiązków B2B Deal należy:
- zamieszczenie oferty  Zleceniodawcy na platformie B2B Deal oraz  na platformach 

agregatorów zakupów grupowych,
- wysłanie mailingu do wszystkich subskrybentów portalu B2B Deal,
- monitorowanie i nadzór nad przebiegiem kampanii reklamowej Zleceniodawcy,
- nieodpłatne  umieszczenie  oferty  Zleceniodawcy  na  stronie  głównej  w serwisie 

partnerskim B2BFIRMY.PL,
- emisja oferty na portalu B2Bdeal.pl Zleceniodawcy przez okres od 10 do 30 dni. 

§4
 Obowiązki Zleceniodawcy

1. Zleceniodawcaodawca zobowiazuje się do przekazania B2B DEAL przynajmniej  na pięć (5) 
dni roboczych przed uzgodnionym terminem publikacji Oferty wszystkich materiałów (znaki 
towarowe,  fotografie,  itd.),  potrzebnych  do  zamieszczenia  Oferty,  z  zastrzeżeniem,  iż 
przekazywane  materiały  spełniać  będą  określone  przez  B2B  Deal  wymogi  techniczne 
umożliwiające ich wykorzystanie w sposób określony w niniejszej Umowie. 
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2. W przypadku opóźnienia w przekazaniu materiałów, o których mowa powyżej, potrzebnych 
do  zamieszczenia  na  Platformie  Oferty  lub  przekazania  materiałów  niezgodnych  z 
wymogami  technicznymi,  B2B  Deal  przysługuje  prawo  zamieszczenia  Oferty  w  terminie 
późniejszym niż uzgodniony pomiędzy Stronami niniejszej Umowy.

3. B2B  Deal  będzie  informował  każdorazowo  Zleceniodawcę  na  bieżąco  o  liczbie 
wygenerowanych Voucherów  w  specjalnym  Panelu  Partnera  dostępnym  pod  adresem 
www.b2bdeal.pl/partners.  W  celu  umożliwienia  Zleceniodawcy  korzystania  z  Panelu 
Partnera, B2B Deal przekaże Zleceniodawcy na adres poczty elektronicznej wskazany przez 
Zleceniodawcę,  zgodnie  z  §  6  niniejszej  umowy,  indywidualny  login  i  hasło  dostępu do 
Panelu . 

4. Wygenerowany  Voucher  uważa  się  za  rozliczony z  chwilą,  gdy konto  bankowe 
Zleceniodawcy zostanie uznane określoną w Ofercie kwotą należności za wykonanie usług 
będących  przedmiotem  Oferty. Rozliczony  Voucher  uzyskuje  automatycznie  status 
„wykorzystany”.

5. Zleceniodawca  zobowiazuje  się  dezaktywować  każdy  wykorzystany  Voucher  na  swoim 
indywidualnym  Panelu  Zleceniodawcy  pod  adresem  www.b2bdeal.pl/partners,  poprzez 
wpisanie w odpowiednią rubrykę dezaktywujacego jednorazowego kodu PIN przypisanego 
danemu Voucherowi. Czynności, o których mowa w zdaniu poprzedzającym Zleceniodawca 
wykona niezwłocznie po rozliczeniu Vouchera.

6. Zleceniodawca zobowiazuje  się  monitorować  proces  realizacji  Voucherów i  przekazywać 
B2B  Deal  informacje w  tym  zakresie.  Po  wygaśnięciu  okresu  ważności  Voucherów 
wygenerowanych  w ramach danej  Oferty,  status Voucherów niewykorzystanych,  których 
data ważności upłynęła, zostanie automatycznie zmieniony na „wygasły”.

7. Zleceniodawca gwarantuje B2B Deal  oraz Użytkownikom Platformy, że w okresie ważnosci 
Voucherów, usługi będące przedmiotem Oferty, będą realizowane przez Zleceniodawcę na 
zasadach określonych w Ofercie oraz niniejszej Umowie. 

8. Zleceniodawca wyraża zgodę na obniżenie przez B2Bdeal.pl ceny oferty Zleceniodawcy od 
20% do 99% jej wartości, lecz nie mniej aniżeli 10 zł. 

9. Podpisanie  umowy  jest  jednoznaczne  z  wpisanie  firmy  Zleceniodawcy  do  katalogu 
partnerskiego  B2BFIRMY.PL.  Zleceniodawca  jest  zobligowany  do  pisemnego 
poinformowania  B2Bdeal.pl,  listem  poleconym  za  potwierdzeniem  odbioru,  o  fakcie 
rezygnacji  z  umieszczania  jego  oferty  na  stronie  głównej  w  serwisie  partnerskim 
B2BFIRMY.PL,  które  nastąpi  w  ciągu  10  dni  roboczych  od  dnia  otrzymania  powyższego 
pisma.

§ 5
Licencja Zleceniodawcy

1.  Na potrzeby stworzenia oraz emisji oferty Zleceniodawca udziela B2B Deal licencji na autorskie 
prawa majątkowe do znaków towarów i  fotografii,  jak  również dowolnego ich fragmentów,  na 
następujących polach eksploatacji:

− utrwalanie  i  zwielokrotnianie  w  formie  elektronicznej  (zarówno  trwałe,  jak  i  czasowe), 
drukiem lub podobną techniką,

− wprowadzanie do pamięci komputera i sporządzanie kopii takich zapisów,
− wprowadzanie do sieci Internet, jak również innych sieci telekomunikacyjnych,
− wprowadzanie do obrotu, użyczenie, najem lub dzierżawa egzemplarzy oraz ich kopii.

2.  Zleceniodawca  wyraża  zgodę  na  korzystanie  przez  B2B Deal z  takich  opracowań  na  polach 
eksploatacji wskazanych w ust. 1, bez dodatkowego wynagrodzenia. Zleceniodawca udziela prawa 
nadzoru  nad  wykonywaniem  opracowań  opisanych  w  niniejszym  ustępie,  pod  warunkiem 
zachowania ich profesjonalnego charakteru. Oferta jest przedstawiana zleceniodawcy do wglądu 
przed emisją w celu jej akceptacji. Zleceniodawca ma obowiązek sprawdzenia treści i danych oferty 
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przed jej emisją oraz poinformowania zlecenioborcę o konieczności wprowadzenia poprawek.

§6
Osoby uprawnione do reprezentacji Strony umowy

1. W  imieniu  Zleceniodawcy  osobą/osobami  upoważnionymi  do  jego  reprezentowania  w 
zakresie niniejszej umowy są: 
- ………………................…….., tel. .................................... e-mail: .........................................

2. W imieniu B2beal.pl  osobą/osobami upoważnionymi do jego reprezentowania w zakresie 
niniejszej umowy są: 
- Agnieszka Portka, tel. 61 670 69 82  e-mail: a.portka@b2bdeal.pl

§7
Wynagrodzenie

1. Wynagrodzenie należne  B2B Deal  z tytułu  wykonania usług określonych w § 1 niniejszej 
Umowy  stanowi  równowartość  określonej  procentowo  „Prowizji”  od  każdego 
wygenerowanego i wykorzystanego Vouchera z danej Oferty zamieszczonej na  Platformie, 
który w danym miesięcznym okresie rozliczeniowym uzyskał status „wykorzystany”. 

2. Zleceniodawca  po  zrealizowaniu/dezaktywowaniu  Vouchera,  w  swoim  indywidualnym 
Panelu Partnera, w ciągu 7 dni od daty dezaktywacji Vouchera wystawi na rzecz B2B Deal  
fakturę VAT pomniejszoną o należną kwotę prowizji wynikającą z Umowy.

3. Faktury  VAT  należy  wysłać  na  adres  mailowy  faktury@b2bdeal.pl lub  adres 
korespondencyjny.

4. Faktury VAT dostarczone od poniedziałku do niedzieli rozliczane są w ciągu 14 dni roboczych 
z tytułu zrealizowanych/dezaktywowanych Voucherów.

5. Należność z tytułu "niewykorzystanych" voucherów zawsze przysługiwać będzie B2B Deal.
6. Wysokość  Prowizji  stanowi  równowartość  piętnastu  procent  (15%) wartości 

wygenerowanych Voucherów, które uzyskały status „wykorzystany”. Zmiany statusu można 
dokonywać do dnia wygaśnięcia Voucherów.

7. Środki pieniężne pochodzące z zapłaty dokonanej przez Użytkowników portalu B2B Deal za 
usługi określone Ofertą (dotyczy Voucherów o statusie „wykorzystany”) przekazane przez 
Użytkowników  na  konto  bankowe  B2B  Deal  będą  przesyłane  na  konto  Zleceniodawcy 
przelewem  bankowym  w  ciągu  14  dni  roboczych.  Środki  te  pomniejszone  zostaną  o 
wynagrodzenie należne B2B Deal zgodnie z postanowieniami niniejszej Umowy.

8. Kwota Prowizji zostanie powiększona o obowiązującą stawkę podateku VAT (23%). 
9. Powyższe zobowiązanie do przekazania środków pieniężnych, dotyczy wyłącznie Voucherów 

dezaktywowanych  zgodnie  z  postanowieniami  niniejszej  Umowy,  posiadających  status 
„wykorzystany”. 

10. W  związku  ze  współpracą  z  portalem  solidnypartner.eu,  uczestnicy  tego  portalu 
zobowiązani są do prowizji w wysokości 15%, na zasadach określonych w tym portalu.

§ 8 
Kary umowne

1. W  przypadku  stwierdzenia  przez  B2B Deal braku  jakości  i  zaangażowania  po  stronie 
Zleceniodawcy w realizacji  świadczonych  usług,  B2B Deal ma prawo żądać  zapłaty  kary 
umownej  w  wysokości  3.000  zł  (słownie:  trzy  tysiące złotych)  za  każdy  ujawniony  i 
potwierdzony  przypadek  zgłoszony  B2B Deal przez  Użytkownika.  Pod  pojęciami  "brak 
zaangażowania" oraz "brak jakości" rozumie się:

− brak  kontaktu  z  Użytkownikiem  przez  okres  3  dni  roboczych  od  momentu  próby 
zrealizowania przez niego Vouchera.

− zgłaszanie przez Użytkowników braku chęci realizacji Vouchera.
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− niewywiązanie się z opisywanej Usługi bądź też niezgodność parametrów Produktu, który 
został opisany w Ofercie, a jego stanem rzeczywistym.

2. Ponadto Zleceniodawca musi mieć świadomość, że jest w stanie zrealizować przedstawione w 
ofercie warunki.

§9
Prawo wyłączności

1. Zleceniodawca zobowiązuje się do nie wystawiania w czasie emisji oferty na portalu B2B 
Deal, takiego samego produktu/usługi w serwisach konkurencyjnych bądź podobnych do 
B2B Deal.

2. B2B Deal oświadcza, iż w okresie obowiązywania oferty Zleceniodawcy nie będzie wystawiał 
oferty konkurencyjnej do oferty Zleceniodawcy (dotyczy kategorii SUPERDEAL).

§10
Czas trwania umowy

1. Umowa zostaje zawarta na czas określony 12 miesięcy od daty zawarcia umowy.
2. Każdej  ze  Stron  przysługuje  prawo  jej  pisemnego  wypowiedzenia,  listem  poleconym  za 

potwierdzeniem  odbioru,  w  terminie  3  miesięcy  ze  skutkiem  na  koniec  miesiąca 
kalendarzowego.

§11
Poufność

1. Strony zobowiązują się do zachowania w tajemnicy, w trakcie trwania niniejszej umowy i po 
jej  zakończeniu,  wszelkich  poufnych  informacji,  które  powzięły  w  związku  z  realizacją 
umowy. 

2. Zobowiązanie  do  zachowania  poufności  obejmuje  w szczególności  wszystkie  informacje 
uzyskane przez B2B Deal, a wynikające z dostarczonych przez Usługodawcę dokumentów, 
akt oraz materiałów utrwalonych metodą elektroniczną albo innymi środkami technicznymi.

3. Zobowiązanie  B2B Deal  do  zachowania  w tajemnicy  wszelkich  informacji  uzyskanych  w 
związku  ze  świadczeniem  usług  obejmuje  obowiązek  nie  tylko  nieujawniania  tych 
informacji, ale również zakaz korzystania z nich w interesie własnym bądź osoby trzeciej.

4. B2B Deal zobowiązany  jest  do  zabezpieczenia  ze  szczególną  starannością  przed 
niepowołanym ujawnieniem materiałów określonych w ust. 2 powyżej. 

5. B2B Deal jest obowiązany zwrócić Zleceniodawcy na jego żądanie wszystkie dokumenty i 
pisma oraz materiały otrzymane od niego. 

§12
Postanowienia końcowe

1. W  przypadku,  gdy  niniejsza  Umowa  nie  stanowi  inaczej, wszelkie jej zmiany  lub 
uzupełnienia  wymagają  zachowania  formy  pisemnej  w  postaci  aneksu  pod  rygorem 
nieważności. 

2. W sprawach nieuregulowanych niniejszą  Umową zastosowanie  znajdują polskie  przepisy 
prawa Kodeksu Cywilnego oraz Regulamin B2B Deal.

3. Sądem właściwym do rozstrzygania sporów pomiędzy Stronami niniejszej umowy jest Sąd 
Rejonowy Poznań - Stare Miasto

4. Umowę sporządzono w dwóch jednobrzmiących egzemplarzach po jednym dla każdej ze 
Stron.

     Zleceniodawca  B2B Deal


